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Franchising to powszechnie znany i stale rozwijający si ę 
na świecie system sprzedaży produktów, dóbr i us ług. 

Dzięki niemu mo żna realizować własny biznes pod cudzą 
marką,  co istotnie zmniejsza ryzyko zwi ązane z  

ewentualnym niepowodzeniem.  

 

Przed podjęciem decyzji o zawarciu umowy franczyzowej 

wskazane jest odpowiednie przeanalizowanie silnych i 

s łabych stron danego biznesu, a także szans i zagrożeń. Tak 

naprawdę  sukces nie zależy wyłącznie od danej sieci, ale w 

dużym s topn iu  od  naszych  i ndyw idua lnych  cech  i  

umiejętności. 

 

Podstawą każdego biznesu, a w łaściwie jego sukcesu jest 

posiadanie odpowiedniej idei. Najogólniej mówi ąc ludzi 

można podzieli ć na dwie grupy: tych, którzy posiadaj ą idee i 

osoby mające odpowiednie środki do zainwestowania. 

Pierwszą grupę charakteryzuje, bardzo często, wysoki poziom 

„optymizmu”  i nie dostrzegania wszystkich wad i zagrożeń 
danego przedsięwzięcia. Drugą grupę stanowią osoby, które 
ostrożniej podchodzą   do ró żnych projektów i inwestycji. 
Rozwiązaniem stanowiącym swego rodzaju consensus może stanowić właśnie franczyza. 

 

Pulsy franczyzy 

 

Po pierwsze, systemy franczyzowe opieraj ą się na sprawdzonej idei, co znacznie obniża poziom 

ryzyka. Jednak trzeba jasno powiedzie ć, że każda inwestycja, nawet wykupienie franczyzy nie jest 

pozbawiona ryzyka. Drugim bardzo ważnym plusem s ą   opracowane wszelkie rozwiązania 

wytwarzania danego produktu, czy sposoby dzia łania w przypadku usług. Technologia danej sieci 

obejmuje przygotowanie lokalu, logistykę, odpowiednie szkolenia dla personelu etc.  

 

Kolejną  zaletą  inwestycji w franczyzę  znaczne obniżenie kosztów promocyjnychi wizerunkowych. 
Działania reklamowe, promocyjne lub PR-owskie s ą często prowadzone na szczeblu centralnym, a 

dany franczyzobiorca wp łaca np. raz do roku sk ładkę na ten cel. Wykupienie franczyzy jest decyzj ą 
wejścia w struktury quasi holdingowe. Chodzi tu g łównie o to, że dzia łamy w obrębie większej grupy, 

która wymienia si ę wiedzą i doświadczeniami rynkowymi. Ostatnią, ale bardzo istotną zaletą franczyz 

jest efekt skali. Przede wszystkim, chodzi tu o logistyk ę  i urządzanie lokali. Fraczyzodawca dzięki 

kumulowaniu znacznego portfela zamówień może negocjować  z podwykonawcami konkurencyjne 

ceny, a duża ilość magazynów redukuje koszty transportu. 
 

 

Wady franczyzy 

 

Zazwyczaj każdy system posiada mniej lub bardziej widoczne s łabe strony, tak jest też w przypadku 

franczyz. Pierwszym mankamentem jest z pewnością wysoki próg wejścia. Najczęściej minimalne 

środki, jakimi trzeba dysponowa ć  to 200 -250 tysięcy. Przewrotnie to co stanowi o sile takich 

systemów, czyli technologia, może również być ich s łabą stroną. 

 

W większości umów fraczyzowych, mamy jasno okreś lone wytyczne okre ś lające jak dana firma ma 

działać.  Narzucone sztywne normy ograniczaj ą   kreatywność,  nowe idee i  dowolno ś ć   u 

fraczyzobiorcy. Trzeba pamiętać, że żaden system franchisingu nie jest gwarantem zysku. Ryzyko 

biznesowe zawsze leży po stronie franczyzobiorcy. Wiąże się z nim cała kwestia zarządzania lud źmi, 

finansami, aktywami, czy relacjami z klientami. 

 

Franczyza jest korzystna i ma z pewno ścią dużo plusów. Dzięki inwestycji w konkretną markę, a 

także wieloletnio testowane i sprawdzone rozwiązania, dosy ć mocno o minimalizujemy ryzyko 

ewentualnej straty finansowej. Tak naprawd ę sukces w dużym stopniu nie zależy wyłącznie od sieci, 

tylko indywidualnych umiejętności konkretnego przedsiębiorcy. Przed podjęciem decyzji o zawarciu 

umowy franczyzowej dobrze jest posiadać wiedze z zakresu zarządzania biznesem lub przej ść 
profesjonalne szkolenia. Nie ma sensu uczy ć się na w łasnych błędach, a tym bardziej na w łasnych 

środkach. 

 

Siergiej Krasulenko 

Ekspert Growth Business Management  

www.krasulenko.bblog.pl 
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Pulsy franczyzy 

 

Po pierwsze, systemy franczyzowe opieraj ą się na sprawdzonej idei, co znacznie obniża poziom 

ryzyka. Jednak trzeba jasno powiedzie ć, że każda inwestycja, nawet wykupienie franczyzy nie jest 
pozbawiona ryzyka. Drugim bardzo ważnym plusem s ą   opracowane wszelkie rozwiązania 
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franczyz. Pierwszym mankamentem jest z pewnością wysoki próg wejścia. Najczęściej minimalne 
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W większości umów fraczyzowych, mamy jasno okreś lone wytyczne okre ś lające jak dana firma ma 

działać.  Narzucone sztywne normy ograniczaj ą   kreatywność,  nowe idee i  dowolno ś ć   u 

fraczyzobiorcy. Trzeba pamiętać, że żaden system franchisingu nie jest gwarantem zysku. Ryzyko 

biznesowe zawsze leży po stronie franczyzobiorcy. Wiąże się z nim cała kwestia zarządzania lud źmi, 

finansami, aktywami, czy relacjami z klientami. 

 

Franczyza jest korzystna i ma z pewno ścią dużo plusów. Dzięki inwestycji w konkretną markę, a 

także wieloletnio testowane i sprawdzone rozwiązania, dosy ć mocno o minimalizujemy ryzyko 

ewentualnej straty finansowej. Tak naprawd ę sukces w dużym stopniu nie zależy wyłącznie od sieci, 

tylko indywidualnych umiejętności konkretnego przedsiębiorcy. Przed podjęciem decyzji o zawarciu 

umowy franczyzowej dobrze jest posiadać wiedze z zakresu zarządzania biznesem lub przej ść 
profesjonalne szkolenia. Nie ma sensu uczy ć się na w łasnych błędach, a tym bardziej na w łasnych 
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